D1.

A KOMAX COMPANY

Die DilT GmbH mit Sitz in Krailling bei Miinchen ist ein

weltweit fihrender Hersteller von integrierten
Softwarelésungen fur Manufacturing Execution (MES),
KSK-Fertigung und Logistik. Durch die Digitalisierung der
Wertschopfungsketten optimiert und steuert die
innovative Software des Unternehmens komplexe
Fertigungs- und Logistikprozesse. Sie unterstitzt zudem
die Qualitatssicherung und verbessert die
Ruckverfolgbarkeit. DilT gehort als selbstandig gefuhrtes
Unternehmen zur Komax Group. Komax ist eine weltweit
tatige Technologiegruppe und ein fihrender Ausrister
der kabelverarbeitenden Industrie.

Zur Unterstitzung unseres Vertriebs in Berlin suchen wir
zum nachstmoglichen Zeitpunkt eine(n)

Account Manager (m/w/d)

Das bieten wir lhnen:

Ein attraktives Gehaltspaket

Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung
Jobrad

Einen krisensicheren Arbeitsplatz in einem stark
expandierenden Unternehmen

Ein angenehmes Arbeitsklima mit flachen
Hierarchien und offener Kommunikation
Mobiles Arbeiten

Individuelle Weiterbildung

Haben wir Ihr Interesse geweckt?

Dann senden Sie lhre Bewerbungsunterlagen per E-Mail unter
Angabe lhrer Gehaltsvorstellung und lhres friihestmoglichen
Eintrittsdatums an personal@diit.de

DilT GmbH, HR | Justus-von-Liebig Ring 11a | 82152 Krailling
P +49 89 89 325 00 | personal@diit.de | www.diit.de

lhre neue Herausforderung:

Begleitung und Beratung bestehender, internationaler
Kunden bei der Digitalisierung komplexer MES-
Prozesse

Strategischer Aufbau von internationalen Neukunden
aus den Bereichen Automotive, Aerospace,
Industrial, Infrastructure und Manufacturing unter
Einbezug maoglicher Cross- und Up-Selling-
Potenziale auf Konzernebene

Identifizierung neuer Umsatzpotentiale

Prasentation unserer Software-Losungen auf
Kundenseite, sowie regelmafiige Teilnahme an
internationalen Messen und Veranstaltungen

Das bringen Sie mit:

Abgeschlossenes Studium der Betriebswirtschaft,
Software Engineering oder eine vergleichbare
Qualifikation

Langjahrige Berufserfahrung im Bereich Software-
Vertrieb sowie fundierte Branchen-Kenntnisse im
Bereich Produktionssteuerung
Kommunikationsstarke, Kontaktfreude und
Uberzeugungskraft in der Zusammenarbeit mit global
verteilten Projektbeteiligten

Verhandlungssicherheit in deutscher und englischer
Sprache

Sehr gute Prasentations- und Moderationsfahigkeiten
Fahigkeit, sich aktiv in bestehende Arbeitsteams zu
integrieren

Effiziente, pragmatisch-analytische und strukturierte
Arbeitsweise

Flexibilitat, Einsatzbereitschaft, Teamfahigkeit und
Durchsetzungsvermdégen

Internationale Reisebereitschaft



